
DIGITALISIERUNG VON REGIONEN  

T R A U M  O D E R  W I R K L I C H K E I T ?   

B E I S P I E L  L A U S I T Z E R  S E E N L A N D  



Wer sind wir? 

SEITE 

SASCHA BOLDT 

Senior Sales Manager, DACH 

Im Jahr 2011 gegründet, Marktführer in 

Europa. Teil der NuCom Group und 

ProSiebenSat.1 Media.  

Maßgeschneidert für Aktivitäten, Touren 

und Destinationen. 

Über 200 Mitarbeiter in Europa 
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Digitalisierung von 

Regionen 

• Warum der Online Verkauf so wichtig ist  

 

• Best Practice Beispiel mit Regiondo 

• Lausitzer Seenland 
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Warum der Online 

Verkauf so wichtig ist 

SEITE 

Markt- und Kundenverhalten 
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Gäste buchen online, weil... 

 

D A T E N  B E L E G E N  

Quelle: https://openviewpartners.com/blog/which-digital-channels-perform-the-best/#.X66mLshKiUk 
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… sie unabhängig von Öffnungszeiten sind 

… die Vergleichbarkeit der Reiseangebote größer ist 

… sie dabei Zeit sparen 

… sie das Angebot im Internet größer finden 

… sie das Angebot im Internet günstiger finden 

… das Stornieren einfach ist 
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D A T E N  B E L E G E N  

Warum der Verkauf Online aber auch vor Ort so wichtig ist… 

2% 3% 4% 
7% 

15% 15% 
18% 

36% 

1-2 Wochen 

1% 

3-4 Monate Vor Ort 

Buchungen  

< eine 

Woche 

3-4 Wochen 2-3 Monate 5-6 Monate 6 Monate 

bis 1 Jahr 

Über 1 

Jahr 

Vorlaufzeiten für Buchungen von Touren & Aktivitäten 

Source: EyeforTravel 2017 
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Erlebnisse sind zurück  - größer und besser!  

T O U R E N  &  A K T I V I T Ä T E N  
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Was hat Covid verändert? 

Destinationen 

OTAs 

Vor Ort/Point of Sale 

Webseite/Ticketshop 

G Ä S T E V E R H A L T E N  

Pre-Covid Während Covid Post-Covid 

Source: Regiondo analysis 
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B E S T  C A S E  –  L A U S I T Z E R  S E E N L A N D  

Lausitzer Seenland 

 

 

 

 

62 Erlebnis Angebote live:   
Stadtführungen, Quad Touren, 
Ballonfahrten, Mountainbike Kurse, 
Bootsverleih,  Bustouren 
E-Bike Vermietung, Geführte 
Wanderungen  
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Rahmenvereinbarung 
4. Quartal 2020 

Persönliche Webdemos 
Wir beraten Ihre Freizeitanbieter 

bei der Digitalisierung der 

Angebote  

 

 

Infoveranstaltung  

Februar 2021 

 

Zeitleiste am praktischen Beispiel Lausitzer Seenland 
 

Verkauf & Support 
Wir beraten und unterstützen 

fortlaufend 

 

 

Online -Training 
Wir schulen Sie zu allen    

operativen Themen 

DMO DMO/REGIOND
O 

REGIOND
O 
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Online Ticketshop F-60 

 Integriert in die eigene Webseite 

 Eigenes Design 

 24/7 Buchbarkeit 

 Mobilfähig 

 Sichere Online Zahlung 

 Mehr Verbindlichkeit 

 Automatisierung von Prozessen 

 Einfache Handhabung  
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Online Ticketshop Lausitzer  
Seenland 

 24/7  Echtzeit Verfügbarkeiten  

 Direkte Vermittlung ohne Aufwand 

 Zahlung direkt an den Anbieter 

 Provision direkt an die Destination 

 Buchungen über DMO Webseite und  

vor Ort in der TI 
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National  

International 

M E H R  K U N D E N  E R R E I C H E N   

VERTRIEBSKANÄLE FÜR ANBIETER IM LAUSITZER SEENLAND    

Regional  
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Online Ticketshop Schwerin 
 

 Start in 2020 

 1 Tag nach Implementierung schon 

Buchungen erhalten  

 Stetige Erweiterung des Online Angebots 

 Vertriebskanäle werden angebunden 

 Viele positive Bewertungen  
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     Sascha Boldt 

T: +49 89 3803 6586 

M: sascha.boldt@regiondo.com 

www.regiondo.de 

V I E L E N  D A N K  

https://www.linkedin.com/in/saschaboldt/

